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Como uShip utiliza una
solucion de pagos a traves

de un marketplace B2B
(business-to-business,
empresa a empresa) para
crecer su huevo hegocio B2B

f,Que Sucede Cuando uShip eligié asociarse con TreviPay, al basarse
en nuestra experiencia comprobada en soluciones
un m.arketplace Bzc de pago B2B creadas especificamente. Ademas,
(bUSlneSS'tO'Consumer, ofrecemos todo lo que uShip necesitaba, que
. incluye una experiencia de pago sin problemas,
empresa d Consumldor) soluciones de crédito comercial instantaneas,
eXitOSO se expande a flujo de efectivo predecible y la escalabilidad

para gestionar el crecimiento futuro.

ofertas B2B?

uShip, una plataforma en linea que conecta
transportistas de articulos grandes y voluminosos Pagos

(icom.o un duende de Jar‘dln de 5.5 metro§ y @ sin problemas
318 kilos!) con transportistas de otros paises,
sabia que su experiencia de compras B2B tenia
que superar las expectativas; sin embargo, su
solucion de pago actual solo aceptaba tarjetas
de crédito, lo que limitaba a los compradores
B2B que querian atraer.

Soluciones de crédito
comercial instantaneas

Flujo de efectivo

Como parte de una estrategia de métodos de X
predecible

pagos en un marketplace B2B, uShip queria ofrecer
términos netos en tiempo real y BNPL (buy now
pay later business, compra ahora, paga después).
Ademas, necesitaba incluir precios dindamicos en

el flujo de pago, ya que era una parte clave de su
proceso de ventas.

Escalable para el
crecimiento futuro

N OBE



‘ Y crecieron... jrapidamente!

Después del lanzamiento de la solucion de pagos B2B

“Los compradores B2B de TreviPay, uShip experimentd un crecimiento que
exigen condiciones de pago se produjo mas rapido de lo esperado. En tan solo 10

. meses, el gasto promedio de cada cuenta aumentd
porque, cuando se replten increiblemente un 450 % de un mes a otro.
grandes compras, las tarjetas

de crédito simplemente g .

L. . Afortunadamente, su solucion TreviPay fue capaz de
nq S.OI'I’ practlcas. UShlp. sé seguir el ritmo, lo que dio tiempo al equipo de uShip
origino como un negocio para centrarse en la expansion de su negocio de envios.
centrado en el consumidor y Brooks Lyford, gerente de producto de uShip, lo resumié

necesitaba adaptarse al B2B. de manera sencilla, “si no tuviéramos TreviPay ahora
mismo, seguiriamos generando la misma cantidad con

los mismos socios”.

Chris Neely
Controlador | uShip

450 % de aumento

En tan solo 10 meses, el gasto
promedio de cada cuenta
aumento increiblemente un
450 % de un mes a otro.

Acerca de TreviPay

TreviPay es una empresa global de pagos B2B que

facilita 6 mil millones de USD en transacciones por afio

en 18 divisas para clientes en mas de 27 paises. Nos
especializamos en el aglobo de pagos y créditos, al sentar
las bases para el futuro de los pagos B2B omnicanal
mediante la ampliacién de los plazos, la gestion de la
facturacion y de los cobros.

Obtenga mas informacion
en TreviPay.com @


https://trevipay.com/

